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DESCRIPTION  DU MODULE 
 

CODE : MEMLFI2809 INTITULE : EVALUATION D ENTREPRISES  
ANNEE : 2009/2010 

CONTENU : 
Etude des méthodes d’évaluation 
 
COMPETENCES VISEES : 
Etude des   concepts généraux d’évaluation.   
DEPARTEMENT FOURNISSEUR :FINANCE 
RESPONSABLE PEDAGOGIQUE  : Amel Sahli BUREAU :B351 

EMAIL   :amel@devinci.fr 
TEL : 01 41 16 74 65 

 
 
POSITIONNEMENT DU MODULE DANS LE CURSUS  
 
ECOLE :  EMLV ANNEE : 4 
PROGRAMME : EMLV SEMESTRE :8 
OPTION : FINANCE D ENTREPRISE 
UNITE D'ENSEIGNEMENT : FINANCE  
CREDITS ECTS : 3 
 
 
DUREE (EN HEURE) 
 
TOTAL FACE A FACE : 25h00 CM :  CA : 25h00 TD : TP : 
TOTAL EVALUATION : CC :  EXAMEN : 3h00 SOUTENANCE : 
 
 
DESCRIPTIF DETAILLE DU MODULE 
 
LANGUE  D'ENSEIGNEMENT : Français 
PREREQUIS : 
Comptabilité générale, comptabilité de gestion, fiscalité, mathématique financière, statistiques.  
 
COREQUIS : 
 
OBJECTIFS PEDAGOGIQUES : 
Apprendre à valoriser une entreprise. 
 
 
METHODE PEDAGOGIQUE : 
Etude de cas. 
 
MODALITES D'EVALUATION : 
Contrôle continu 40% 
Examen Final 60% 
 
BIBLIOGRAPHIE : 
Evaluation d’entreprise. Arnaud Thauvron. Economica 2007 
Finance d’entreprises  Pierre Vernimmen Dalloz 
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DEROULEMENT DU MODULE 
 
N° 
SEANCE 

DUREE TYPE 
COURS 

TRAVAIL  
PERSONNEL 

THEMES LOGISTIQUE 
DU COURS 

1 1h15 CA   Introduction : Une évaluation pourquoi et 
quand?  

Salle équipée 

2 1h15 CA 1h00 Quel champ d’application pour une 
évaluation financière ? 

Salle équipée  

3 1h15 CA  1h00 Pourquoi faire une évaluation? : les 
différentes situations  

Salle équipée  

4 1h15 CA 1h00 Une évaluation : comment?  Objectifs, cadre 
méthodologique  

Salle équipée 

5 1h15 CA 1h00 Valeur et prix  Salle équipée 
6 1h15 CA  1h00 Facteurs d’influence : dans quel contexte se 

situe l’entreprise?  
Salle équipée  

7 1h15 CA 1h00 Dans quelle optique agit le client?  Salle équipée  
8 1h15 CA 1h00 Bases et principes utilisés  Salle équipée  
9 1h15 CA 1h00 Les outils d’évaluation  Salle équipée  
10 1h15 CA 1h00 Suite  Salle équipée 
11 1h15 CA  Contrôle  Salle équipée 
12 1h15 CA  1h00 L’approche par les flux futurs  Salle équipée  
13 1h15 CA   1h00 Méthode DCF Salle équipée  
14 1h15 CA 1h00 Autres méthodes  Salle équipée  
15 1h15 CA 1h00 L’approche par les comparables : Méthode 

des multiples  
Salle équipée  

16 1h15 CA 1h00 Les approches patrimoniales  Salle équipée  
17 1h15 CA 1h00 Suite  Salle équipée  
18 1h15 CA 1h00 Suite  Salle équipée  
19 1h15 CA  Contrôle  Salle équipée 
20 1h15 CA   1h00 Synthèse  : utilisation et interprétation  Salle équipée 

 


